COMUNICACION DE INFORMACION RELEVANTE

SUAVITAS, S.A.

27 de Noviembre de 2012

De conformidad con lo previsto en la Circular 9/2010 del Mercado Alternativo Bursatil (el
“Mercado”), por medio de la presente se pone a disposicion del Mercado la siguiente
informacion relativa a Suavitas, S.A. (la “Sociedad”).

El pasado 31 de octubre de 2012 el MAB remitié a la Sociedad un requerimiento de informacién
adicional en el que se le instaba a explicar los motivos de las desviaciones entre las cifras del plan
de negocio contenido en el Documento Informativo de Incorporacion (en adelante “DII”) y las
comunicadas en el hecho relevante publicado el 27 de septiembre en el que se hizo piiblica la
informacién financiera intermedia semestral y la reformulacién del plan de negocio inicialmente
contemplado en el DIL.

Concretamente se pidio: “Descripcion detallada de los motivos por los cuales no se ha cumplido
el plan de negocio y en qué medida dichos motivos y otros factores, en su caso, se han tenido en
cuenta en el nuevo plan de negocio. En particular, sin dnimo exhaustivo, se debe incidir en:

1. Explicaciéon de la razén por la que la contraccion del consumo no se tomé en
consideracion ni se percibié como un riesgo inminente en el DII para 2012. Descripcién de
la demanda afectada (porcentaje, importe, ambito geografico y locales implicados) por la
caida del consumo y la guerra de precios, descritas como causas principales de la

diferencia entre magnitudes previstas y realizadas, asi como momento inicial de
afectacion a la cuenta de resultados. Estimacion del caracter coyuntural o permanente de
este fenémeno y, en caso de persistencia, estrategia de la compania.

2. En la proyeccion de ingresos y gastos realizada en el DII para 2012, hipétesis empleadas
en la estrategia de diversificacién de los servicios ofrecidos. Estado actual del proceso de
diversificacién alcanzado a octubre de 2012 y su repercusion en el nuevo plan de negocio.

3. Hipétesis y parametros utilizados en la elaboracién del nuevo plan de negocio asi como
estudios de mercado, técnicos o de otra indole utilizados para la realizacion del mismo.

4. Incidencia del escenario descrito en el nuevo plan de negocio en el proceso de
adquisiciones y confirmacion de altimos cierres o adquisiciones.

5. Cuenta de pérdidas y ganancias no auditada a 31 de octubre de 2012.”

Por otra parte la Sociedad el pasado 6 de noviembre hizo piublico un hecho relevante en el
anuncié que ese mismo dia habia presentado en los Juzgados de lo Mercantil de Valencia
comunicacion del inicio de negociaciones para obtener las adhesiones necesarias para la
presentacion de propuesta anticipada de convenio al amparo de lo prevenido en el articulo 5bis



de la Ley Concursal 22/2003. Esta noticia provocé que el MAB remitiera un segundo
requerimiento en el que instaba a la compania a responder de forma inmediata al requerimiento
de fecha 31 de octubre y a ampliar suficientemente el contenido del hecho relevante de fecha 6 de
noviembre.

Con todo ello y para dar respuesta a las peticiones de informacién adicional publicamos el
presente hecho relevante estructurado de la siguiente forma:

INDICE:

1. Informacién de mercado justificativa de la caida del volumen de negocio y estimacion de
su caracter temporal o permanente.

2. Hipétesis empleadas en el DII con respecto a la estrategia de diversificacion y estado
actual del proceso.

3. Hipotesis empleadas en el plan de negocio reformulado.

4. Contactos corporativos realizados para dar cumplimiento al compromiso de crecimiento
via adquisiciones y estado de los mismos.

5. Cuenta de pérdidas y ganancias no auditada a 31 de octubre de 2012.
6. Informacién adicional sobre la situacion preconcursal de la Sociedad.

7. Posicion del Consejo de Administracion ante la situacién actual.

En ‘ alencia, a 27 de Noviembre de 2012.

D. Arturo Llopis Carbonell
SUAVITAS, S.A.
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1. Informe de mercado justificativa de la caida del volumen de negocio y estimacion de
su caracter temporal o permanente.

La Sociedad hace seguimiento de la evoluciéon de los precios de los servicios que presta para su

circulo de competencia mas afin.

En la tabla siguiente detallamos la evolucién de las tarifas por zonas (definidas en el apartado
1.7.1.1 del DII) entre junio 2012 y noviembre 2012.

Noviembre 2012
Junio 2012 SGE Competencia Dierencia
Tarifa por Sudvitis Compekncia Tarifa Minima Tarifa Maxima T.Min. Comp.
Sesion Tarfa Minima | Tarifa Maxima Impore Var.% Slun Impore Var.% Sijun Imparie Var% S/iun | vsT.Suavias
Zona A 20€ 18€ 20€ 19€ -5,0% 19€ 5,6% 25€ 25,0% 0,0%
Zona B 45€ 35€ 45€ JBE -15,6% 35€ 0,0% 50€ 1.1% -7.9%
Zona C 90€ 70€ 80€ 74€ -17,8% 67 € -4,0% 95€ 5,6% -8.2%
ZonaD 180 € 75€ 180 € 148 € -17.8% T9€ 4,8% 195€ 8,3% -46,9%
[ Promedios | -14% | 13%] -16%]

A la vista de los datos podemos apreciar que mientras la competencia aumenté un 2% en
promedio su tarifa basica minima y la maxima un 13%, Sudvitas opté por reducir su tarifa, en
promedio, un 14% respecto a Junio y un 16% respecto a la tarifa minima de la competencia.

La Sociedad, conocedora de que sus tarifas basicas estan en linea con las de sus competidores,
interpreta que su caida de volumen de negocio no se debe a una caida del consumo de servicios
médico estéticos en el mercado, sino a una guerra de precios que ha educado al cliente a
consumir en funcion de las promociones comerciales vigentes.

Bajo este punto de vista las tarifas base han dejado de ser consideradas por los clientes como
elemento de decision, para ceder su lugar a los descuentos y promociones. Los portales de
descuento han tenido mucho que ver en este cambio de percepcion. La Sociedad dispone de las
ofertas publicadas por Grupon y Groupalia desde Abril de 2011, a continuacién mostramos la
evolucion del niimero de ofertas por mes:

Ao 2011 Afio 2012

Numero de Dascuenb Numera de Descuenb Variacion N°

Ofertas Mes | Compet 57 SUA| Ofertas Mes | Compet S/ SUA| Oferias Mes
Enero 14 -75%
Febrero 23 79%.
Marzo 22 -T4%
Abril 3 -38% 20 -75% 567%
Mayo 8 -80% 30 -76% 275%
Junio 8 -83% 15 -74% B8%
Julio 20 -T4% 41 -74% 105%
Agosio 2 1% 32 -13% 1500%
Septembre 12 -69% 52 1% 333%
Octubre 15 -84% 57 72% 280%
Noviembre 19 -80%
Diclerrbre 16 -T4%
Promedio 1 -72% 31 -74% 450%
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El descuento medio ofrecido desde los portales de descuento no ha variado significativamente de
un ano a otro; con datos hasta octubre el descuento medio ha pasado de un 72% en 2011 a un 74%
en 2012. El cambio proviene del nimero medio de ofertas recibidas que se ha incrementado un
450% durante el periodo estudiado: en el periodo abril-diciembre de 2011 un usuario suscrito
recibia 11 ofertas mensuales (1 cada 3 dias) contra 31 ofertas para el periodo enero-octubre de
2012 (1 diaria). A fecha 14 de noviembre 2011 ya se habian recibido 24 ofertas contra 19 para todo
el mes del afo anterior.

Con todo ello la Sociedad concluye que la caida en su volumen de actividad no se debe a una
caida general en el consumo de servicios médico estéticos sino a cuestiones coyunturales
motivadas por un incremento de la presiéon comercial que ejercen los portales de compra y cuya
duracion, a dia de hoy, no se puede acotar. No obstante cabe resaltar que la estrategia de venta de
bonos con descuentos tan altos prima la generacion de caja por la venta anticipada pero deteriora
profundamente los margenes comerciales, lo cual en el medio plazo es una situacion dificilmente
sostenible.

2. Hipotesis empleadas en el DII con respecto a la estrategia de diversificacion y estado
actual del proceso.

La Sociedad present6 en el apartado 1.14.1.2 del DII las principales hipotesis empleadas en la
elaboracioén de su Plan de Negocio y en particular las hipotesis de su estrategia de diversificacion,
siendo este el segundo objetivo de su plan.

El objetivo de la Sociedad para su programa de diversificacién era alcanzar la cifra de 27.540
euros de prestacion de servicios anuales por centro (prorrateado a 9 meses en 2012) y
concretamente la venta de los siguientes tratamientos detallados en el apartado 1.7.3.2 del DII:
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Tratamiento PVP (€) N°Ventas Importe ventas
Pack Velasmooth 600 16 9.600
Pack Mesoterapia 240 16 3.840
Sesiones Peeling 75 36 2.700
Pack peeling 300 16 4.800
Botox 250 12 3.000
Acido Hialurénico 300 12 3.600
Total anual 108 27.540

La Sociedad comunicé en el hecho relevante publicado el pasado 26 de septiembre de 2012 que
por circunstancias operativas habia decidido retrasar hasta principios de septiembre el

lanzamiento de estos nuevos tratamientos. Las razones han sido las siguientes:

e Retraso en la obtencién de las licencias para los tratamientos. Para el caso del tratamiento

Botox, por ejemplo, la licencia se ha conseguido para Madrid y Murcia en noviembre de

2012. En su Plan de Negocio, la Sociedad tenia previsto conseguir ambas licencias en

mayo de 2012.

* Retraso en la formacion del personal médico a los nuevos tratamientos. El retraso en
conseguir las licencias junto con las tensiones de tesoreria llevaron la Sociedad a retrasar
la formaci6n a los médicos.

* Retraso en el lanzamiento de la campana de comunicacién: la campana inicialmente

retrasada a septiembre ha sido pospuesta hasta que se resuelva la situacion preconcursal.

A continuaciéon mostramos la tabla actualizada con las licencias concedidas a cada una de las

clinicas operativas:

Licencias
Ciudad Direccion Apertura Sanitaria  Botox
Valencia Ciscar,41 Si Si Si
Valencia Manuel Candela, 79 Si Si Si
Valencia Vicente Zaragoza, 23 Si Si Si
Madrid Rodriguez San Pedro, 11 Si Si Si
Madrid Francisco Silvela, 80 Si Si Si
Barcelona  Gran Via Corts Catalanes, 547 Si Si Si
Barcelona  Paseo San Juan,112 Si Si Si
Murcia San Anton,19 Si Si Si
Lorca Lope Gisbert, 16 Si En Tramite No
Zaragoza  San Miguel, 27 Si Si En Tramite
Elda Juan Carlos |, 3 Si En Tramit En Tramite

Suavitas se identifica con la depilacion laser con supervision médica, pero no con tratamientos
corporales, por lo que el hecho de no hacer la campafia publicitaria inicialmente prevista ha

limitado en gran medida que el publico conozca estos tratamientos. Las ventas por
diversificacion sé6lo alcanzaron 615 euros en los meses de septiembre y octubre de 2012,
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3. Hipétesis empleadas en el plan de negocio reformulado.

Ventas:

En el apartado 1.14.1.2 del DII, el equipo gestor de la Compania defini6 un modelo de
comportamiento promedio para sus clinicas estimado para el afio 2012. En el propio documento
se explicaba que la diferencia entre los promedios estimados para el ano 2012 y los
correspondientes al ano anterior se debia a dos motivos:

» El afo 2011 incluia 2 centros que se cerraron durante el afio por baja rentabilidad.

* Elano 2011 incluia 3 centros que todavia no habian alcanzado su grado de maduraciéon
6ptimo y que se esperaba que lo alcanzaran en 2012,

En base a ello, para comprender con mayor detalle las implicaciones que estos 5 centros podian
tener sobre las estimaciones de ingresos para el “Centro Tipo”, se analizaron diferentes
escenarios sobre la informacién del afio 2011: escenario base, escenario considerando los ingresos
por centro operativo y un tercer escenario considerando los ingresos de las clinicas maduras.

a) Primer escenario: base

El escenario base, que figura en el apartado 1.14.1.2 del DII, se basa en una estimacion de ingresos
que toma como referencia la facturacion total del afio 2011 y la divide entre las 17 clinicas
promedio en el afio 2011 (18 al inicio del afio, 16 a final de afio, con 2 cierres durante el mes de
julio), de esta forma el ingreso por clinica ascendia a 176.945 euros, cifra a la que se llega a partir
del siguiente calculo:

Ingresos Totales 2011 / Centros Operativos 2011 = Ingreso por Centro Tipo 2011
3.008.061€ / 17 centros = 176.945 €/ centro

b) Segundo escenario: considerando los ingresos generados por las clinicas operativas a finales de
2011

Como hemos comentado en el afo 2011 se cerraron dos centros por no cumplir los criterios
esperados de rentabilidad. Este escenario parte de la cifra de ventas en 2011 de las clinicas

operativas a final de afo y obtiene un ingreso medio de 181.999 euros por centro operativo. En
este caso el calculo es:

Ingresos 2011 (sin cierres) / Centros a 31/12/2011 = Ingreso por Centro Tipo Operativo 2011
2.911.989€ / 16 centros = 181.999 €/ centro
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c) Tercer escenario: considerando las ventas de las clinicas maduras

Tal y como se indica en el apartado 1.14.1.2 del DII en 2011 existian tres centros que no habian
alcanzado su grado de maduracién éptima, maduracién que se esperaba alcanzar en 2012. Este
escenario parte de la cifra de ventas de las clinicas maduras en 2011 y obtiene un ingreso medio
de 209.464 euros por centro operativo. En este caso el célculo es:

Ingresos 2011 (centros maduros) / Centros Maduros = Ingreso por Centro Tipo Maduro 2011
2.723.034€ / 13 centros = 209.464 €/ centro

Bajo estos tres escenarios se consider6 que el suelo para definir el ingreso por centro debia ser el
correspondiente al segundo escenario (181.999 euros) y el techo el correspondiente al tercer
escenario (209.464 euros). Dado que la Sociedad esperaba que sus tres centros inmaduros se
pusieran en los promedios de los maduros en 2012, y que los nuevos centros a integrar tuvieran
cifras de facturacion correspondientes a los centros maduros decidié considerar 192.000 euros
como ingreso anual para el centro tipo.

Ingresos Comparables por Centro
225.000 = — =

200.000

175.000 |
|
|

150.000 — —
17 centros 16 centros a 31/XI Centro Tipo DIl 13 centros maduros

La Sociedad publico el pasado 26 de septiembre de 2012 informacion intermedia revisada por sus
auditores que constataba unos ingresos a finales de junio 2012 de 812.301 euros. Como hechos
posteriores al este cierre la Sociedad anunciaba el cierre de 5 de sus clinicas que no alcanzaban la
rentabilidad objetivo marcada.

Para el segundo semestre el Consejo de Administracion de la Sociedad establecié como prevision
de ventas 849.263 euros. Ademas, tenia previsto cerrar un centro adicional y terminar el afo 2012
con 10 centros, esta decision a dia de hoy no se ha materializado.

Aprovisionamientos:

La prevision revisada estimaba un coste de aprovisionamiento sobre ventas del 4,5% frente a un
4,4% considerado en el plan de negocio publicado en el DI A fecha 31 de octubre esta magnitud

representa un 3,8% sobre ventas, la desviacion positiva se debe a distintos ahorros en el
aprovisionamiento.
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Gastos de Personal:

A fecha 30 de junio la plantilla estaba formada por 50 personas nominales (38 al hacer el calculo
equivalente a considerar que toda la plantilla trabaja a jornada completa).

En el plan de negocio reformulado se contemplé que en el segundo semestre se prescindiria de 14
personas nominales: 4 personas en servicios centrales, 2 personas en servicios centrales con
jornada laboral reducida al 50% y 9 auxiliares. A 31 de octubre la plantilla estaba compuesta por
37 personas nominales. Con estos ajustes el importe de la némina de noviembre sera inferior a la
del mes de junio en un 40%.

Otros Gastos de Explotacion:

Se revisaron las distintas partidas de gasto y se redimensionaron considerando las 11 clinicas
operativas y el eventual cierre de una mas, que a fecha del presente hecho relevante todavia no se
ha producido.

En el plan de negocio contenido en el DII se proyecté un incremento de los gastos de publicidad
del 50% para poder ser mas competitivo en el mercado y también para el lanzamiento de la

campafia de promocién de los servicios de diversificacion. Dicha campana finalmente no se ha
llevado a cabo.

Gastos Extraordinarios:

En el plan de negocio revisado se contemplaron los gastos correspondientes al cierre de 6 clinicas,
mientras que a dia de hoy tinicamente se han cerrado 5 clinicas.

4. Contactos corporativos realizados para dar cumplimiento al compromiso de
crecimiento via adquisiciones y estado de los mismos.

En el mes de marzo de 2012 la Sociedad estaba en contacto con 3 compafiias representativas de 13
centros, a continuacién mostramos una tabla y gréfico con la actividad corporativa posterior:

Marzo Abril Mayo Junio Julio Total
Numero de Empresas Contactadas 3 2 13 3 2 23
Numero de Centros Totales 13 5 114 8 3 143
Nimero Ofertas 3
Ofertas/Empresas 13,0%
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Los contactos se intensifican notablemente en el mes de mayo, no obstante la Sociedad sélo ha
conseguido avanzar con tres candidatos, el resto de contactos no ha fructificado por no haber
encontrado un planteamiento satisfactorio para las dos partes.

En estos momentos la Sociedad esta en avanzado estado de negociacion con una de esas tres
comparnias.
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5. Cuenta de pérdidas y ganancias no auditada a 31 de octubre de 2012.

A continuacién mostramos la cuenta de pérdidas y ganancias no auditada a 31 de octubre de
2012 (columna “Intermedio”) y su grado de cumplimiento respecto al plan de negocio

revisado para el afio 2012:

Cumplimiento
Cuenta de Pérdidas y Ganancias Plan Negocio Revisado Ao 2012 Intermedio (Oct. 2012 - 2012 Rev.)
€N BUros Auditado Jun 2° Semestre| 2012 Rev. | % s/INCF Oct 2012 % s/INCF Importe %
Importe Neto Cifra de Negocios (INCF) 812.301 849.263| 1.661.565| 100,0% 1.138.625  100,0% -522.940  68,5%
Aprovisionamientos -40.825 -33.337 -74.162 4,5% -43.180 3,8% 30.982 58,2%
Aprovisionamientos Clinicas -40.825 -33.337 -74.162 -43.180 30.982
Gastos de Personal -610.716  -430.938 -1.041.654 62,7% -935.790 82,2% 105.864  89,8%
Gastos de Personal Clinicas -449.463  -320.310 -769.773 46,3% -674.365 59,2% 95409 876%
Gaslos de Personal Servicios Centrales -161.253  -110.628 -271.881 16.4% -261.426 23,0% 10455  96,2%
Otros Gastos de Explotacion -534.856  -509.270| -1.044.126| 62,8% -864.906  76,0% 179.220  B2,8%
Ofros Gips. Explot Clinicas -459.470  -419.963 -879.433 52,9% -693.211 60,9% 186.222  78.,8%
Obos Glos. Explot Servicios Centrales -75.386 -89.307 -164.693 9.9% -171.695 15.1% -7.002  104,3%
Amortizacién del Inmovilizado -195.966  -184.629 -380.595 22,9% -311.699 27.4% 68.896  B1.9%
Deterioro y Rdo. por Enaj. del Inmov. -4170  -395.401 -399.571 24,0% -326.138 28,6% 73433 81,6%
Otros Resultados -29.696 -29.696 1,8% -36.062 3,2% -6.366  1214%
Resultado de Explotacién -603.927  -704.312| -1.308.239] -78,7%  -1.379.150 -121,1% 70911 1054%
Resultado Financiero -43.290 -54,613 -97.903 5,9% -60.250 5,3% 37653  61,5%
Resultado Antes de Impuestos -647.217  -758.925| -1.406.142] -B4,6%  -1.439.400 -1264% -33.258  102,4%
Impuesto Sobre Beneficios 162.935 188.602 351.536| -21.2% 162.935 -188.602 -
Beneficio Neto -484.283  -570.324| -1.054.606 -63,5% -1.276.466  -1121% -221.859  121,0%
EBITDA -374.095  -124.282 -498.377|  -30,0% -705.251  -619% -206.874  141,5%
EBITDA Clinicas -137.456 75.653 -61.803 -3,7% -272.130 -23,9% -210.327  440,3%

La tabla anterior muestra el grado de cumplimiento en euros como diferencia entre la
magnitud a 31 de octubre y su respectiva prevision revisada para 2012. Por otra parte el
grado de cumplimiento en porcentaje se ha calculado como cociente entre la magnitud
intermedia y la magnitud revisada a 31 de octubre de 2012.

Con todo ello vemos que el grado de cumplimiento de las ventas a 31 de octubre es de un

68,5%, quedando una facturacién pendiente proyectada para los meses de noviembre y
diciembre de 522.940 euros.

Es importante destacar que la cuenta de pérdidas y ganancias a 31 de octubre no incluye el
calculo del impuesto sobre beneficios devengando para los meses de julio, agosto, septiembre

y octubre. La cifra contabilizada a 31 de octubre corresponde al calculo del impuesto a fecha
30 de junio de 2012.

Por otra parte, con la finalidad de ver la bondad de la previsién revisada del segundo
semestre de 2012, aislamos dicha previsién y la comparamos con la cuenta de resultados del



CSURVITARS

chnicas madico estelicas

periodo julio-octubre. Los calculos respecto al grado de cumplimiento se han hecho con el
mismo criterio que en la tabla anterior.

Cumplimiento
Cuenta de Pérdidas y Ganancias Jul, Ago, Sep y Oct (4M - 2012 Rev.)
en euros 2° Semestre % s/INCF 4M % s/INCF Importe %
Importe Neto Cifra de Negocios (INCF) 849.263  100,0% 326.324  100,0% -522.940  38,4%
Aprovisionamientos -33.337 3,9% -2.355 0,7% 30.982 7,1%
Aprovisionamienios Clinicas -33.337 -2.355 30.982
Gastos de Personal -430.938 50,7% -325.074 99,6% 105.864  75,4%
Gastos de Personal Clinicas -320.310 37.7% -224.901 68,9% 95.409 70,2%
Gaslos de Personal Servicios Centrales -110.628 13,0% -100.173 30,7% 10.455 90,5%
Otros Gastos de Explotacion -509.270 60,0% -330.051 101,1% 179.220 64,8%
Ofros Glos. Explot Clinicas -419.963 49,5% -235.479 72,2% 184.485 56,1%
Ofros Glos. Explot Servicios Cenfrales -89.307 10,5% -94.572 29,0% -5.265 105,9%
Amortizacion del Inmovilizado -184.629 21,7% -115.733 35,5% 68.896 62,7%
Deterioro y Rdo. por Enaj. del Inmov. -395.401 46,6% -321.968 98,7% 73.433 81,4%
Otros Resultados 0,0% -6.366 2,0% -6.366
Resultado de Explotacién -704.312  -82,9% -775.223  -237,6% -70.911  110,1%
Resultado Financiero -54.613 6,4% -16.960 5,2% 37653 31,1%
Resultado Antes de Impuestos -758.925  -89,4% -792.183  -242,8% -33.258  104,4%
Impuesto Sobre Beneficios 0,0% 0 -
Beneficio Neto -758.925  -89,4% =792.183  -242,8% -33.258 104,4%
EBITDA -124.282 -14,6% -331.156  -101,5% -206.874 266,5%
EBITDA Clinicas 75.653 8,9% -136.411 -41,8% -212.064 -180,3%

Bajo esta optica se concluye que el grado de cumplimiento de las ventas en los cuatro primeros
meses del segundo semestre (en adelante “4MQ2") respecto la previsién revisada del segundo
semestre es de un 38,4%. El resultado de explotacion para 4MQ2 es inferior a la prevision
revisada del segundo semestre en 70.911 euros, asi como el resultado antes de impuestos por
importe de 33.258 euros. El EBITDA y el EBITDA Clinicas a 31 de octubre son inferiores a los
previstos en el plan de negocio revisado en 206.874 y 212.064 euros respectivamente.

6. Informacion adicional sobre la situacién preconcursal de la Sociedad.

El Consejo de Administracién de Sudvitas, en su sesién del pasado 6 de Noviembre de 2.012
constat¢ la existencia de un incumplimiento de pago de obligaciones tributarias exigibles durante
los tres dltimos meses, asi como la imposibilidad de cumplir puntual y regularmente con la
totalidad de sus obligaciones exigibles en dicha fecha.

Es por ello que, en base a lo dispuesto en la Ley 22/2003, de 9 de julio, el Organo de
Administracion de la Compariia comunicé el 6 de noviembre a los Juzgados de lo Mercantil de
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Valencia, la apertura de un proceso de negociaciones con sus acreedores para alcanzar un
acuerdo de refinanciacion de las deudas actuales de la Sociedad, tanto vencidas como no
vencidas. El importe de la deuda que se incluy6 en dicha comunicacién ascendia a 2.400.000
euros aproximadamente.

A la vista del balance a 31 de octubre se deduce que la deuda total de la Sociedad a 31 de octubre
(a largo y a corto plazo) ascendia a 2.969.031 euros, la diferencia respecto al importe comunicado
al Juzgado se debe a la no consideracién de los bonos multisesiéon por servicios pagados y
pendientes de prestar a clientes, que asciende a 564.400 euros. La deuda vencida e impagada a 31
de octubre asciende a 1.013.666 euros, lo que representa un 34,1% del total.

Cifras en euros Vencido e Impagado
Detalle deuda a 31.10.12 Corto Plazo  Largo Plazo Total Importe % S[Total
Préstamos Enfidades de Crédito 941.969 193.750 1.135.7119 133.031 1,7%
Arrendamiento Financiero 117.781 54,025 171.807 44.405 25,8%
Organismos Publicos 224 872 71.718 296.589 267.669 90,2%
Proveedores y Acreedores 554.402 554.402 481.446 86,8%
Préstamo Participativo Valcapital Inversiones |, SCR 159.000 159.000 0,0%
Salarios e Indemnizaciones 87.115 87.115 87.115 100,0%
Bonos Mulisesion de Clientes 564.400 564.400 0,0%
Deuda Total 2.649.538 319.493 2.969.031 1.013.666 34,1%

7. Posicion del Consejo de Administracién ante la situacioén actual

En estos momentos la Sociedad esta negociando con un socio industrial la entrada en el
accionariado de Sudvitas. El acuerdo que se esta negociando, de llegar a firmarse, supondria que
la Sociedad pasaria a estar gestionada por el nuevo socio industrial, que tiene una amplia
experiencia nacional e internacional en el sector de la depilacion laser. Si finalmente se
materializa, la entrada conllevaria la aportacién de recursos financieros adicionales, lo que le
permitiria afrontar con mayores garantias de éxito el proceso de negociacién con sus acreedores y
evitar la solicitud de concurso de acreedores, en los términos previstos en la legislacion
mercantil.

Por parte de Suavitas se espera que el acuerdo se materialice antes del 30 de noviembre. En caso
de que se produzca el acuerdo, se pondra en conocimiento del mercado los planes del nuevo
socio para la Sociedad, lo cual incluird también la estrategia para tratar de solventar la dificil
situacion de mercado y financiera de Suavitas.

Frente a la posibilidad de que finalmente no llegase a producirse un acuerdo, el Consejo de
Administracién de Suavitas estd preparando un plan de continuidad de la Sociedad. El extremo
nivel de competencia existente actualmente en el mercado hace muy dificil cualquier analisis de
desarrollo de escenarios competitivos. En caso de no remontar el pulso de la demanda por parte
de los clientes de Suavitas a muy corto plazo, la Sociedad profundizard en su proceso de
consolidacion de centros en aquellas ciudades en las que cuenta con varios centros abiertos, al
objeto de tratar de mantener la cuota de clientes actuales. Mientras, seguird ajustando sus costes
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estructurales, al objeto de balancear su estructura operativa con la realidad del mercado, e
iniciara la negociacién con los acreedores principales en los términos previstos en la legislacién
vigente.

La Sociedad no considera prudente en este momento dar detalles de su propuesta del plan de
continuidad a sus acreedores. En todo caso adelanta que se basard en una combinacién de
propuestas de esperas y quitas a los acreedores, dentro de lo previsto al respecto en la legislacién
mercantil, al objeto de equilibrar las obligaciones exigibles en el tiempo con la disponibilidad de
recursos para afrontar dichas obligaciones. Dicha propuesta incluira el compromiso por parte de
Valcapital Inversiones I, SCR de capitalizar el préstamo participativo otorgado por 159.000 euros,
descartando por parte del socio mayoritario de la Sociedad la posibilidad de hacer nuevas
aportaciones de fondos asi como de otorgar mas avales a favor de Sudvitas.

El Consejo dara a conocer la propuesta de convenio a la mayor brevedad posible y se

compromete en cualquier caso a informar el mercado de todos los acontecimientos en relacién
con la situacion actual y su resolucion.
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